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Amplia tus
conocimientos en
el campo de la
imagen personal y
Sus servicios a
través del estudio
de temas selectos
de lamano de
profesionales en
cada area.
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1 El fitting
perfecto

El mundo de la
moda y el lujo

Personal
shopper

3

Visual o
merchandising

Comunicacion y
expresion verbal

20



1. stylist para mujer.
® Accesorios combinables de acuerdo a

caracteristicas

® Tendencias

2. Stylist para hombres
® Sastreria

® El boom de las barberias/cuidado capilar

3. Tendencias de belleza
® a2 diversidad en el mundo actual

® Cuerpos curvys, petit y tall

EL FITTING .
P E R F E CTO LLLLLL




1. Necesidades de los consumidores en
la actualidad
® Tendencias de consumo segtin perfiles

® Marcas que enamoran
® Tendencias post-covid

2. Paso a paso en la creacién de una
coleccidn

® | as etapas claves en el desarrollo

® | as temporadas

® Definicién del concepto

3. El consumo del lujo
® Qué es el lujo
® El marketing del lujo y sus estrategias

4. El futuro del consultor de imagen

® Nuevos nichos de mercado para el
consultor de imagen

IONN

DE LA MODA
Y EL LUJO




1. iImportancia de un personal shopper

2. Metodologia y caracteristicas
® Diagnésticos de colorimetria, cuerpo y
rostro para propuestas de outfits
® Creacion de outfits inspiracion
® Presentacion de resultados

3. Presupuestos
® Paso a paso de cémo realizar un
presupuesto
® Presupuestos de acuerdo a objetivos de
proyeccion
® C6émo cobra un PS

4. Tarjetas marca
® Disefadores y marcas mexicanas
® Disenadores y marcas internacionales
® Muestrario de clasificacion de tiendas
segun estilos y presupuestos

5. Rutas de moda
® Creacion de rutas en México
P E Rso NAL ® Creacion de rutas en el extranjero
SHOPPER ««




1. Introduccién al visual merchandising

2. Tipos y analisis de tiendas
® Eldisefio de unatienda
® Tiendas clasicas y tendencias

3. Caracteristicas de los escaparates
® Técnicas expositivas en funcion del target y

lamarca DO

® Estéticay funcionalidad .o
£

4. Imagen ambiental e ”_-‘__“Z

® |dentificacidn de estilos en los espacios \ /‘(‘* P

® Tendencias en espacios ( By t;.

® Creacién de experiencias ambientales ‘ -

gz

5. Visitas virtuales a tiendas
® | 2 experiencia digital del consumidor

V¥ VISUAL
MERCHAN
DISING

® Nociones basicas de webs intuitivas

) 2020000




1. Mejores formas de comunicarnos
® Comunicacion asertiva
® |nteligencia emocional

2. Nuestros distintos lenguajes
® Comunicacién verbal
® Comunicacién no verbal

LKLLLLkLk&K
3. Presentaciones efectivas

® | a comunicacion del color en tu
vestimenta

® Modulacién de voz
(muletillas y gesticulaciones)

® protocolo de inicio

® Imagen en videoconferencias

o -1 (iluminacién, escenografiay postura)

" COMUNICACIO
Y EXPRESION
VERBAL

LKL




Miércoles
de7a10pm

Iniciamos
en Enero

tAparta
tu lugar!
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SIN COSTO DE
INSCRIPCION

$2,450.00 + IVA la mensualidad

$3,500.00 + IVA la mensualidad
(costo regular)

Mas una Inscripcion de
$1,725.00 + IVA

LIamanos o envianos mensaje
5539 6189 04/5619 84 03 35

COSTOS ...



Banco: HSBC
Titular: Imago Centro Tedrico Global
Especializado Consulng & Co.
No. de cuenta:
4032935868
Clabe Interbancaria:
02 1180040329358680

4 ) HsBe

Posterior a su pago, favor de enviar
su comprobante a:
admon@imatgeconsulting.com

Enun maximo de 24 hrs. recibira su boleto electréonico y material previo de lectura.

Nota: *Antes de realizar el pago, es necesario confirmar el cupo.

© CUENTA
»»»»))BAN CAR IA







' *
IMATGE CONSULTING & CO
INSTITUTO DE IMAGEN

2

n ImatgeConsulting&School Imatgeco m Imatge Consulfing & Co.

#tsoyimatge



https://www.facebook.com/Imatge.Consulting.School
https://www.instagram.com/imatgeco/?hl=es-la
https://www.linkedin.com/company/15090299/admin/
https://www.imatgeconsulting.com/

